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TePe tog det sjalvklara steget till Qlik Cloud

Med TePe’s kontinuerliga tillvaxt 6kade behovet av smidigare integrationer, flexibilitet,
skalbarhet och tillganglighet for att driva dataresan framat. Efter tio ars anvandning
av Qlikview, beslutade TePe att migrera till Qlik Cloud Analytics - ett beslut som

ligger i linje med deras best of breed-strategi.

TEPE’S IT-TEAM bestar av atta personer som supporte- ’Da Qlikview varit i organisationen i 10 ar hade

rar globalt och hanterar all infrastruktur internt. Man har sjélvklart ett antal rapporter blivit féraldrade och viss
som mal att samtliga IT-tjdnster och produkter ska vara kunskap gatt forlorad da kollegor slutat. Darfér gjordes
tillgadngliga 365 dagar om aret. Med ett proaktivt tillvaga- en fullstandig genomgang av rapporter vid migreringen.
gangsatt stravar man efter att bidra till TePe’s fortsatta En del arkiverades, andra férbéttrades genom att
tillvaxt genom att vara involverad i kommande projekt, fortydliga innehall och férbéttra dokumentationen.
for att ge stdéd och kunskap nér det galler ny teknik och Resultatet blev ett 6kat fortroende och en 6kad
applikationer. férstaelse av datat fran kollegorna.”

Under de senaste 10 aren har Qlikview varit TePe’s Bl REBECKA LINDEN, Application Specialist.

verktyg for att Overvaka forsaljning, finans, leveranskedja

och prestanda i produktionen. Med bolagets snabba till-

vaxt 6kade behovet av battre integrationer, flexibilitet och
skalbarhet, man beslutade att byta till Qlik Cloud Analytics.
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Att involvera anvandarna i hela
migrationsprocessen ledde till
Okat engagemang

Slutanvéndarna var delaktiga under hela resan i tre till
synes enkla och sjalvklara steg - harigenom la man grun-
den till 6kat anvandande av sitt data.

1. Innan varje utrymme migrerades utvarderades den
berdrda avdelningens behov - vad skulle féras dver
till Qlik Cloud, vad behdévde utvecklas och vad kunde
[dmnas kvar.

2. Nasta steg bestod av att i grupper testa och verifiera
rapporter innan publicering.

3. Efter publicering bjods samtliga anvandare in till en
Oppen introduktion av Qlik Cloud Analytics.

Idag foljer man upp med manatliga sessioner pa Teams
dar anvandarna ges mojlighet att stalla fragor, diskutera
och dela tips med varandra. Ett mycket uppskattat grepp,
sarskilt bland de anvandare som haft begransad kunskap
om Qlik.

Férutom den uppenbara férdelen med att slippa ha egna
servrar, och saklart det moderna granssnittet med fler
mojligheter till Self-Service finns manga fordelar med den
nya funktionaliteten som endast utvecklas for Qlik Cloud.
Att fa notiser "Alerts” om avvikelser som ger mojlighet att
agera pa dem direkt ar en sadan. Men dven Automations
underlattar arbetet - eftersom varje gang man publicerar
en ny version av en app sa sparar Qlik en sékerhetskopia
automatiskt till vald plats.

Framtiden med Qlik Cloud

Blickar man framat ar tanken att man ska skapa fler
kombinerade rapporter for att fa ihop produktions- och
saljsiffrorna, fortsatta att utveckla lageroptimeringen och
Overvaka storningar i leveranskedjan samt nosa pa vad
man har for case dar Al och Qlik Predict kan vara till nytta.
| planerna finns ocksa ett Self-Service center for super-
anvandare sa att organisationen kan maximera anvand-
ningen av Qlik Cloud Analytics.

TEPES LARDOMAR

e Ha gott om tid - gor arbetet grundligt.

e En engagerad konsult som forstar bade verksam-
heten och visionen ar en viktig del av Bl teamet.

e Att ha kunskap i teamet kring ERP-systemet ar
mycket anvandbart da data ska verifieras.

e Uppgradering till Qlik Cloud ger mojlighet att
granska, dokumentera, verifiera och uppdatera
rapporter, vilket resulterar i 6kat fortroende och
forstaelse fran organisationen.

e Nara samarbete geografiskt, i det har fallet i Mal-
mo, ger kort tid mellan idéer och beslut.

e Att engagera kollegorna i utvecklingsprocessen
ger 0kat anvandande av apparna.

e Lopande utbildning och frageforum sakerstaller
forstaelsen och tilliten till datat.

"Projektet upplevdes mycket smidigt. Kollegorna visade
stort engagemang. Var seniorkonsult fran Climber forstod
var verksamhet och vision, och min bakgrund inom finans

gav en fordel da jag kunde folja datat fran ERP till Qlik.”

REBECKA LINDEN, Application Specialist.

Climber is a European data analytics consultancy that helps business leaders discover valuable insights
to strengthen their organisations and drive progress. By combining business understanding with technical
expertise, we create analytics solutions that help organisations focus on what matters most and make better
decisions — now and in the future. We call this Creating Intelligent Business.

CREATING INTELLIGENT BUSINESS

Qlik Partner

Elite

climber.se

climbBer






